Vous souhaitez réaliser une campagne pan-européenne aupres des acteurs IT ?

La base Europe, premiére base homogene des clients finaux IT européens, vous permet de
disposer des 233 208 principales entreprises européennes, tous secteurs d’activités
confondus, consommatrices de produits et de services IT dans 17 pays.
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d’expérience, plus d’informations et plus de couverture du EMIG  vous propose une
marché que n’importe quelle autre fournisseur de bases interface d'acces aux donnees,
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Allemagne, Suisse, Autriche, Royaume-Uni, Irlande, conservant une présence locale
Danemark, Suede, Finlande, Norvége, lItalie, Slovaquie, dans chaque pays afin de
République Tcheque et Espagne). garantir un suivi client efficace.

La base EMIG : 956 887 contacts dans une seule base !
Des Service Level Agreements ont été définis pour garantir une qualité et une disponibilité
maximales des données :
= Signalétique compléte des sites informatiques européens : raison sociale, téléphone, fax,
web, adresse, CA, activité, type d’établissement, effectif, sic, duns numbers...
= Une information compléte sur I'équipement et le parc IT : serveur, poste, logiciel, réseau,
sécurité, communication... avec des informations marque, modele, quantité, année
d’acquisition, mode de financement...
= Liste nominative et coordonnées complétes de tous les décideurs concernés : direction
générale, informatique, commerciale, marketing, financiere, achat...
= |dentification de tous les projets d’investissements IT a moins de 12 mois.

Un seul contact local suffit pour monter une
campagne de marketing direct pan-européenne
dans votre langue maternelle !

Ciblages Marché

Développez votre Business en Europe avec des Bases de données
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données ciblées permettant de prospecter de & Europe
nouveaux clients, de communiquer en one to one
(e-mailing, faxing, mailing, prospection
téléphonique ciblés...), d'analyser votre marché Canllpa'gnes
(comptages et statistiques), de répartir vos marketing et
o . s commerciales
territoires commerciaux, d'alimenter votre CRM
avec des leads qualifiés...
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